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Welche Kompetenzen wollen Sie
weiterentwickeln?

Personlichkeit und /oder 0
Auftreten >4,10%

Techniken und Verhandlungs- 53 74 %
fuhrung &

Selbst- und Zeitmanagement i 39,21 %

Methoden der Personalfiihrung i 37,89 %

Neue Verkaufsmethoden i 36,56 %

Fachkenntnisse, die meine 0
Angebate betreffen 34,80%

Social Media Know-how | 27,75 %

Sonstiges i 6,17 %

Befragte gesamt: 227 0 10 20 30 40 50 60 70 80 90 100%

Q10 | Der DVSs-Vertriebsmonitor - was motiviert Sie wirklich?

Quelle: DVS-Vertriebsmonitor 2013/2014. Ergebnisbericht der Online-Umfrage
DVS - Deutsche Verkaufsleiter-Schule zum Thema »Motivation im Vertrieb«.
Haufe. Akademie 2014, Seite 12
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