LIMBECK

GROUP

Das Image des Vertriebs in der Gesellschaft

Der Vertrieb kampft in weiten Teilen der Gesellschaft immer noch mit
einem nicht besonders guten Image. Woran liegt das lhrer Meinung nach?

Stimmt, schwarze Schafe mit
unlauteren Methoden diskredi- ;: 47,35 %
tieren die ganze Branche.

Stimmt, Vertriebler haben zu

hohe Zielvorgaben und verkau- 0
fen zu aggressiv. Das missfallt 34,96 %
vielen Kunden.

Diese Behauptung stimmt nicht. : 20,80 %

Stimmt, das liegt an den herr- 0
schenden Vorurteilen. 20'80 o

Das ist kein Problem des Ver-
triebs. In einer Gesellschaft, in
der Konsum hdufig als Ursache

fur verschiedenste Probleme
gebrandmarkt wird, kann Ver-

trieb und Verkauf kein positives 0
Image haben. &
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Q8 | Der DVs-Vertriebsmonitor - was motiviert Sie wirklich?

Quelle: DVS-Vertriebsmonitor 2013/2014. Ergebnisbericht der Online-Umfrage
DVS - Deutsche Verkaufsleiter-Schule zum Thema »Motivation im Vertrieb«.
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