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Die Dreieinigkeit des ehrlichen Verkäufers

1.	 Ich begegne dem Kunden mit innerer und äußerer Ehrlichkeit.

2.	 Ich verkaufe dem Kunden nur etwas, was er auch braucht.

3.	 Ich mache eine saubere Bedarfsanalyse, damit ich weiß, was er braucht.


