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Sinn-Check: Messen

Kdnnen Sie spontan drei Haken setzen? Dann kann die Messestrategie fur Sie

funktionieren.

L] Es gibt Messen, bei denen ein ausreichend hoher Anteil der Besucher
oder Aussteller potenzielle Kunden fur mein Angebot sind.

|| Die Entscheider sind dort zumindest zeitweise vor Ort.
] ich bin in der Lage, erst mal Masse statt Klasse zu machen.
| 1ch bin bereit, mir die Zeit flr die Nachakquise zu nehmen.

[ |1ch kann im personlichen Kontakt auf Anhieb Uberzeugen.
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