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Checkliste: Gliederung Verkaufspräsentation

 	Meine Präsentation hat einen fesselnden Einstieg, der dem Kunden Nutzen  
verspricht.

 	Ich stelle die Kundensituation dar.

 	Ich stelle das Ziel des Kunden dar.

 	Ich beschreibe sehr konkret die individuelle Lösung, verbunden mit dem Nutzen.

 	Ich fordere den Kunden zur Tat auf.

 	Mein BASS begeistert und zieht die Abschlussfrage gleich nach sich.


