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Checkliste Verhandlungsvorbereitung

 	Ich habe mein persönliches Verhandlungsziel, mein Mindestziel und eines,  

mit dem ich leben kann, konkret formuliert.

 	Ich habe eine gute Vorstellung vom Ziel und vom Kaufmotiv meines  

Verhandlungspartners.

 	Ich weiß, wer meine Verhandlungspartner sind und welche unterschiedlichen  

Interessen und Bedürfnisse sie haben.

 	Ich habe die nötigen Hintergrundinformationen parat.

 	Ich kenne die strategische Ausrichtung meines Gegenübers.

 	Ich habe meine Verhandlungsstrategie gewählt.

 	Ich habe eine Vorstellung, welche Verhandlungsstrategie mein Verhandlungspartner 

wählen wird.

 	Meine Argumentationsketten für Nutzen und Preisargumentation sitzen.

 	Ich bin sicher: Ich werde erfolgreich verhandeln und habe auch das passende  

Drehbuch dafür geschrieben.


