
Gliederungsschema:  
Erfolgreiche Verkaufspräsentation

Zündstufen 

 

Phase III

Gliederungspunkt 

 

Warum reden Sie? • 

• 

• 

•

Ihre Gedanken und Stichworte

Phase II • 

• 

• 

•

Wie ist die Lage?

• 

• 

• 

•

Was ist das Ziel?

• 

• 

• 

•

Welchen Lösungs-
weg empfehlen Sie?
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Zündstufen 

 

Phase I

Gliederungspunkt 

 

Sie fordern zur Tat
auf!

• 

• 

• 

•

Ihre Gedanken und Stichworte

Phase 0 • 

• 

• 

•

BASS und  
Abschlussfrage


