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Leitfaden: Verkaufsgespräche im Alltag

1. 	 Aufmerksam im Alltag sein

2. 	 Gesprächssituationen erkennen und nutzen

3. 	 Vor dem Gespräch in die richtige Energie kommen

4. 	Vor dem Gespräch Ihr Ziel klar ziehen

5. 	 Im Gespräch in Führung gehen

6. 	Die richtigen Fragen stellen

7. 	 Darauf achten, wie Ihr Gegenüber reagiert


