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Sinn-Check: Turklinke

Kdnnen Sie spontan drei Haken setzen? Dann kann die Turklinkenstrategie fur Sie

funktionieren.

[ ] Ich treffe meinen Kunden vor Ort meist an.
D Der Entscheider kann sich spontan kurz Zeit fir mich nehmen.

[ ] Mein Produkt, meine Dienstleistung ist etwas, was der Kunde gerne sofort

haben mochte.

[ ] Das Vertrauen meines Kunden ist ein wichtiges Kriterium, tiberhaupt in

KaufUberlegungen einzusteigen.

[ ] Ich kann im persénlichen Kontakt auf Anhieb Uberzeugen.
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