
Prinzipien für die branchenspezifische  
Einwandbehandlung

Prinzip 

 

Schlüssel-
Schloss-
Prinzip

Typischer Einwand meiner Kunden

1. 1. 

2. 

3.

Meine Antwort

Korkenzieher-
prinzip
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Werteprinzip

Typischer Einwand meiner Kunden

1. 1. 

2. 

3.

Meine Antwort

Visualisierungs-
prinzip
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Prinzip 

 

Nutzen-
Maximierungs-
Prinzip

Typischer Einwand meiner Kunden

1. 1. 

2. 

3.

Meine Antwort

2. 1. 

2. 

3.

3. 1. 

2. 

3.


