LIMBECK

GROLIR

Checkliste:
Was motiviert Sie?

Legen Sie sich Papier und Stift bereit und lassen Sie sich von den folgenden
Fragen zum Nachdenken anregen.

» Was hat mich dazu gebracht, Verkaufer zu werden?

* Warum mache ich den Job?

* Was an dem Job mache ich besonders gut?

* In welchen Verkaufssituationen komme ich in den Flow?
» Was an dem Job macht mir besonders viel Spaf3?

» Was an dem Job macht mich glucklich?

¢ Wann bin ich besonders zufrieden mit mir?

* Was an dem Job macht mich stolz?

* Was halte ich fur wertvoll?

* Was kann ich der Welt zurUckgeben?
Machen Sie sich Notizen dabei.

Zum Abschluss filtern Sie fiir sich aus lhren Einfédllen lhre drei wichtigsten
Antreiber heraus:

LIMBECK
ERKAUFE!
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