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Ubung: Produkt- und kaufmotivspezifische
Briickenworter

Erarbeiten Sie sich zu jedem Kaufmotiv mindestens fUnf Brlickenworter,
die zu lhren Kunden, Ihrem Produkt und Ihnen passen.

Kaufmotiv Meine Briickenwoérter

Sicherheit 1.

Wirtschaftlichkeit 1.

Prestige 1.

soziale Grinde 1.
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Kaufmotiv Meine Briickenwoérter

Interesse an Neuem 1.

Bequemlichkeit 1.

Umwelt/ 1.
Gesundheit
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