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Checkliste: Feedback Prasentation

Bitte bewerten Sie den jeweiligen Punkt auf einer Skala von 1 (stark verbesserungs-
fahig) bis 10 (grofartig), indem Sie die jeweilige Zahl ankreuzen bzw. lassen Sie dies
machen.

Kriterium Wie war’s?

Ankerplatz @@@@@@@@
erster Blickkontakt OISIOI0IOICINIOIO)
Einstieg @@@@@@@@
Handschellen Q)6I61010I610I00;
Power durch Begeisterung OISIOI0IOCIGCINIOIO)
Korpersprache OOOWEeHOO®O
einprégsame Worte @ @ @ @ @ @ @ @
Entertainment OOOWEeHOOE®®
Bildersprache OI0I6I0I0I010]16)0),
Sie-Formulierungen DISISIOIOICINIOIO)
Fragen statt Aussagen OISIOI0IOICINIOIO)
Kunst der Pausen OISIOIOICICINIOIONE);
Call-to-Action OISIOIOIOCIGCINIOIO)
BASS mit Abschlussfrage OISIOI0IOICINIOIO)
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