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Ihre Taktik bei Manipulationsversuchen

1. 	 Gelassen bleiben

2. 	Offen ansprechen

3. 	Gespräch auf die Sachebene zurückführen

4. 	Fakten dafür parat haben

5. 	Argumente ruhig vortragen, gegebenenfalls wiederholen

6. 	Bei Behauptungen Argumente einfordern


