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Sinn-Check: Spontanakquise

Können Sie spontan drei Haken setzen? Dann kann die Spontanakquise-Strategie

für Sie funktionieren.

 	Ich will alle Chancen nutzen, die sich mir bieten.

 	Ich bin Verkäufer durch und durch.

 	Ich freue mich auf jeden neuen Kontakt.

 	Ich will Erfolg statt starre Bürozeiten.


