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Checkliste:  
Vorbereitung Terminvereinbarungsgespräch

 	Ich habe ausreichend recherchiert.

 	Falls Zwischenstation Vorzimmer: Ich habe verschiedene Einstiege im Kopf  

und bin auf Einwände vorbereitet.

 	Beim Entscheider: Ich habe verschiedene Einstiege im Kopf.

 	Beim Entscheider: Ich bin auf Einwände vorbereitet.

 	Ich habe ein Terminangebot parat.

 	Ich habe Fragen für eine kleine Potenzialanalyse parat.

 	Ich habe gute Verabschiedungsvarianten parat.


