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Koblenz will bei
Partnerschaften

mit Stadten sparen

Stadtrat Ausgaben fiir Austauschprojekte sollen

unangetastet bleiben

Von unserem Mitarbeiter
Victor Franke

M Koblenz. Die finanziellen Prob-
leme der Stadt konnten sich in Zu-
kunft auch auf die Stddtepartner-
schaften auswirken. Der Haupt-
und Finanzausschuss hat den
Stadtrat gebeten, Einsparpotenzi-
ale ausfindig zu machen. In einigen
Bereichen werden die Ausgaben
allerdings noch steigen, geht aus
der Ratsvorlage hervor.

Zu besonderen Anlédssen wie Ju-
bilden finden regelmaBig Besuche
von Vertretern der Partnerstadte
statt. Zu diesen offiziellen Emp-
fangen reist ublicherweise der
Koblenzer Oberblirgermeister, be-
gleitet von einem Mitarbeiter und
den Vertretern der Ratsfraktionen.
Aufgrund der Sitzverteilung im
Stadtrat besteht diese Delegation
zukunftig aber aus neun statt wie
bisher aus acht Ratsmitgliedern.
Damit entstehen je nach Reiseziel
zusatzliche Kosten zwischen 3520
und 21 395 Euro.

Insgesamt plant die Stadt, zwi-
schen 30000 und 40000 Euro in
diesem Jahr fiir die Stadtepartner-
schaften auszugeben. Dabei ver-
ursachen die gegenseitigen Besu-
che die hochsten Kosten. Es gibt
aber bereits verschiedene Varian-
ten, um diese zu senken. So iber-

legt die Stadt etwa, in Zukunft nur
noch den Oberburgermeister mit
einem Vertreter der Verwaltung zu
solchen Anldssen zu schicken. Au-
Berdem gibt es Pldane, die Anzahl
der Einladungen auf vier Gaste zu
begrenzen. Wie viele Géaste genau
aus den Partnerstadten nach Kob-
lenz kommen sollen, will der Al-
testenrat der Stadt in Zukunft vor
jeder Veranstaltung einzeln prifen.

Die deutlichsten Einsparungen
miussen die Freundschaftskreise
hinnehmen, wenn der Stadtrat
heute (15 Uhr, Historischer Rat-
haussaal) den Empfehlungen folgt.
Die Zuschtisse werden von 740 auf
250 Euro reduziert — Einsparpoten-
zial: bis zu 2940 Euro im Jahr. Die
Freundschaftskreise konnen aber
zusatzliche Zuschtisse von jahrlich
bis zu 500 Euro beantragen.

Die finanzielle Unterstiitzung fiir
sogenannte Kontakte an der Basis -
darunter fallen etwa die Aus-
tauschprojekte von Schiilern und
Studenten - bleiben hingegen un-
angetastet. Die Stadt halt diese Pro-
jekte fur besonders wichtig. Durch
das Zusammentreffen verschiede-
ner Kulturen werde der Grundstein
fir ein friedliches Zusammenleben
gelegt.

Genau darin liegt der besondere
Zweck der Stddtepartnerschaften.
Diese dienen in erster Linie der
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Neben Haringey und Austin hat Koblenz noch fiinf weitere aktive Partnerstidte liberall auf der Welt, wie die Stele auf dem Zentralplatz zeigt.

friedlichen Verstandigung. Neben
den Freundeskreisen und dem
Austausch von Schiilern und Stu-
denten gibt es gegenseitige Kon-
zerte, gemeinsame Kulturprojekte
sowie Wirtschaftskontakte.

Koblenz hat insgesamt acht
Stadtepartnerschaften, davon sie-
ben aktive. Alle Partner &hneln
Koblenz in bestimmten Merkmalen
wie GroBe oder Wirtschaftsstruk-
tur. Daher nutzt man das Projekt
auch zum Erfahrungsaustausch
iber Themen wie zum Beispiel so-
ziale Probleme und Stadtentwick-
lungen.
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Welche Partnerstadte und Projekte gibt es?

= Nevers: Die Partnerschaft zu der
franzosischen Stadt besteht be-

reits seit 1963. Mit Nevers finden
regelmaRig Austauschprojekte von

Schiilern und Azubis statt.
= Haringey: Der Stadtteil von Lon-

don ist seit 1969 Partnerstadt von

Koblenz. Regelmdlig beteiligen
sich Abgeordnete aus Haringey

am Koblenzer Rosenmontagszug.
= Norwich: Mit dem zweiten engli-
schen Partner verwirklicht Koblenz

gemeinsame internationale Pro-
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jekte wie das von der EU gefor-
derte ,,City on feet®.

= Novara: Neben der kulturellen
Zusammenarbeit pflegen auch
Biirger und Vereine Kontakte mit
dem italienischen Novara. Die
Partnerschaft besteht seit 1991.

= Austin: Mit 690 000 Einwohnern
ist die texanische Hauptstadt die
grofRte Partnerstadt von Koblenz.
Die Wirtschaftskontakte nutzt et-
wa die Kevag, die im regen Kon-
takt zu Austin-Energy steht.

= Petah Tikva: Vergleichsweise jung
ist die Partnerschaft zu Petah
Tikva. Die israelische Stadt ladt
regelmaRig Jugendliche aus Kob-
lenz zu einem internationalen Ju-
gendtreffen ein.

m VaraZdin: Mit dem kroatischen
Varazdin besteht die jiingste
Stadtepartnerschaft. Seit 2010
finden ein Kulturaustausch sowie
internationale Projekte statt.

= Maastricht: Die 1981 geschlossene
Partnerschaft ruht derzeit. vfa

Fleif$ig und ehrlich: So
verkauft man richtig

RZ-Expertenvortrag ,,Hardseller Martin Limbeck rat zu
Hartnackigkeit und Uberzeugungskraft

Von unserem Mitarbeiter
Winfried Scholz

M Koblenz. Was ist der Unterschied
zwischen einem Pitbull und einem
guten Verkdufer? Der Pitbull lasst
irgendwann wieder los. Scherzhaft
beschreibt Verkaufsexperte und
Bestsellerautor Martin Limbeck ein
wichtiges Erfolgsrezept fur Ver-
kaufer. Der mit zahlreichen Preisen
im In- und Ausland ausgezeichnete
Redner und Trainer eroffnete mit
dem Thema ,Nicht gekauft hat er
schon” im ausverkauften Odeon-
Apollo-Kinocenter die dritte Runde
der Expertenvortrage, die unsere
Zeitung zusammen mit der Agen-
tur Sprecherhaus veranstaltet.
Limbeck, der sich als Hardseller
versteht, prasentiert sich an diesem
Abend auch konditionell als harter
Hund. Trotz fiebriger Erkaltung
fesselt er die 260 Zuschauer mit sei-
nem fast zweistiindigen Vortrag.
Seine These: Ein guter Verkdaufer

muss Selbstbewusstsein und
Selbstwertgefithl vermitteln. Wer
unter Umsatzdruck verhandelt,

mache sich erpressbar.

Wichtig sei Fleil und Hartna-
ckigkeit: ,Langfristig iiberholt der
FleiBige das Talent.” Aus eigener
Erfahrung weiB Limbeck: ,Berei-
ten sie sich auf Ihre Gespréchs-
partner vor. Damit erwecken Sie
auch fachliche Kompetenzvermu-
tung."” Dabei soll man negative Ge-
danken ausblenden, etwa ,das Ge-
sprach wird wohl mit einem nega-
tiven Ergebnis enden”. Die Devise
miusse heifen: ,Die werde ich von
meinem Produkt iberzeugen.”

Das Wort Nein tbersetzt Lim-
beck mit ,Noch ein Impuls notig”.
Es gebe auch keine schlechten
Vertriebsgebiete, nur schlechte
Verkdufer. Der erfolgreichste Mer-
cedes-Verkaufer sitze in Cottbus,
der beste Fertighaus-Verkaufer in
Malo, Mecklenburg-Vorpommern:
.Da mochten Sie nicht tot tiberm
Baum hédngen.” Ebenfalls gefragt
sei Kreativitdat. Ein Verkaufer, der
mit seinem Produkt bei einem gro-

Ben Zulieferer der Autoindustrie
zundchst schlechte Karten hatte,
erfuhr, dass sein potenzieller Kun-
de dringend Lagerkapazitat beno-
tigt. Darauf mietete er die einzige
groBe Halle am Standort und be-
kam den Auftrag.

Limbeck warnt aber auch: ,Man
muss fleifig und ehrlich sein.”
Waéhrend einer Ausbildung in den
USA hat er selbst mit Schnee-
schippen Geld verdient, erzdhlt er.
Und auch im ubertragenen Sinne
gilt fir ihn: ,Erst schaufeln, dann
scheffeln.” Und: ,Wenn du Men-
schen tiber den Tisch ziehst, wirst
du selber iiber den Tisch gezogen.
Wenn du aber einen Menschen als
Mensch gewinnst, wirst du ihn
auch fir die Sache gewinnen."

Martin Limbeck hatte Erfolgsrezepte

fiir Verkaufer parat. Foto: Scholz

Die RZ-Expertenvortrage

Der ndchste RZ-Expertenvortrag
beschaftigt sich mit dem Thema
Menschenkenntnis. Die Mentorin
Suzanne Grieger-Langer spricht
Uber ,,Immunitdt gegen die Tricks
der Trickser - Manipulation und
Machtspiele durchschauen.“ Die
Veranstaltung ist am Montag, 27.
Mai, ab 20.15 Uhr im Odeon-
Apollo-Kinocenter. Die Karten kos-
ten an der Abendkasse 59 Euro.
Inhaber des RZ-AboAusweises
zahlen nur 49 Euro. Infos unter
Telefon 02561/695 651 70 oder
unter www. sprecherhaus.de.



