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Weiterbildung im Vertrieb? Jetzt erst recht!

In Krisenzeiten muss Geld gespart werden! Nachvollziehbar, zumindest auf den
ersten Blick. Denn die Geschaftsleitung ist bemiht, wo immer moglich Geld
# einzusparen. Warum also nicht auch die Weiterbildungen aussetzen? Der Haken
_, & an der Sache: Um aus der Krise zu kommen, brauchen Unternehmen vor allem
" eins — Kunden. Und die gewinnen sie nur, wenn der Vertrieb richtig ranklotzt und
die Verkaufer absolut fit sind. Der renommierte Business Speaker und
Verkaufsspezialist Martin Limbeck erklart, warum Weiterbildung gerade jetzt
wichtiger ist den je.

27. August 2020

Von Marlin Limbeck (Foto)

Verkédufer, die ihren Kunden Sicherheit vermitteln

Auch in der Finanz- und Versicherungsbranche ist das
Geschaft von der Krise betroffen. Zwar steigt durch die
aktuelle Situation bei vielen Menschen das
Bewusstsein fiir Themen wie Absicherung und
Altersvorsorge. Doch einen Termin mit einem Berater
zu vereinbaren, haben die wenigsten von sich aus auf
dem Schirm. Hinzu kommen Bestandskunden, die
maoglicherweise bereits mit dem Gedanken spielen,
ihren Bausparvertrag, ihre Lebensversicherung oder
einen ahnlichen Vertrag zu kiindigen. Weil sie das
Geld jetzt schlicht und ergreifend brauchen. Und
maoglicherweise gar nicht genau wissen, warum es
sinnvoll ware, die Absicherung aufrecht zu erhalten
und nur die Ratenzahlung auszusetzen.
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Mit anderen Worten: Jetzt kommt es mehr denn je auf

Verkaufer an, die sich aktiv um ihre Bestandskunden

bemiihen, sich einfihlen — und auch genau wissen, wo

bei potenziellen Neukunden der Schuh driickt. Wenn

das bei lhnen alles lauft: Herzlichen Glilckwunsch. Anderenfalls sollte das Thema vertriebliche
Weiterbildung jetzt in GroRbuchstaben auf der Agenda stehen!

Blended Learning: Voller Erfolg durch Online und Offline

Und wer sagt, dass Trainings und Co. in Zeiten von Corona nicht méglich sind? Viele Mitarbeiter sind
nach wie vor im Home-Office. Remote Working klappt super — was spricht also gegen Remote
Learning? Allerdings meine ich damit nicht nur reines E-Leaming. E-Learning ist zwar schon mal
deutlich besser als gar keine Trainingsmaflnahme. Doch das allein reicht nicht, um eine
Verhaltensanderung zu erzielen und lhre Verkaufer langfristig erfolgreicher zu machen. Wie heilit es
so schon: Eine Katze, die einen Kanarienvogel gefressen hat, kann deswegen noch lange nicht
singen. Das ist zwar ein drastisches Bild, trifft es jedoch auf den Punkt.

Ich bin Gberzeugt davon, dass die besten Ergebnisse nur mit einem gemischten Lernkonzept, also mit
Blended Learning, erreicht werden. Die Verkaufer bekommen das Wissen durch E-Learning vermittelt
— in kleinen Happchen, die zeit- und ortsunabhéngig konsumiert werden kénnen. Fir den Transfer in
die Praxis sorgen dann ergédnzende Sessions mit einem Trainer, die offline oder online durchgefihrt
werden.

Ich bin Gberzeugt davon: Weiterbildung ist durch die Krise weder verzichtbar noch unmaglich
geworden. Gerade jetzt ist der Vertrieb der gréfite Trumpf, den Unternehmen haben. Ergreifen Sie die
Chance — und beschreiten Sie nicht nur in der taglichen Arbeit, sondern auch in Sachen Weiterbildung
neue Wege. Durch eine erfolgsversprechende Verknipfung von Online und Offline.

Uber den Autor

Martin Limbeck ist Inhaber der Limbeck® Group, Experte zum Thema Elended Learning und
Entwicklung von Lernkonzepten fir Unternehmen, sowie renommierter Business-Speaker und
Verkaufsspezialist auf internationaler Ebene.

Das neue Buch: Vertriebsfiithrung. Das Standardwerk fiir Sales Management

Die Digitalisierung hat den Vertrieb revolutioniert. Wer seine Produkte und Dienstleistungen verkaufen
machte, muss sich heute mehr einfallen lassen als noch vor zehn Jahren. Das wirkt sich auch auf die
Vertriebsfihrung aus: Vertriebe stehen vor der Herausforderung, sich vollkommen neu aufzustellen.
Das verlangt von Vertriebsleitern und Filhrungskraften nicht nur geballtes Wissen lber die aktuellen
Eniwicklungen des Marktes und der Kundschaft, sondern auch die klare Fokussierung auf die
Flhrungsarbeit. Denn nur wer die Bedingungen schafft, damit die Mitarbeiter jeden einzelnen Tag ihre
besten Leistungen bringen kénnen, macht seinen Vertrieb fit fir die digitale Zukunft. Wie es unter
diesen neuen Voraussetzungen gelingen kann, am Puls der Zeit zu bleiben und Unternehmen und
Mitarbeiter zum Erfolg zu fiihren, vermittelt Vertriebskoryph&e Martin Limbeck in seinem neuen,
umfangreichen Kompendium Limbeck. Vertriebsfiihrung. Checklisten, Infokasten und die knackigen
.Limbeck-Tipps® machen das Buch zu einem umfassenden Standardwerk, dass sowohl als
Arbeitsbuch wie auch als ,Duden der Vertriebsfiihrung” fiir jede Herausforderung genutzt werden
kann.

Martin Limbeck

448 Seiten, gebunden

ISBN 978-3-86936-931-0
€40,10 (A)

GABAL Verlag, Offenbach 2018

np—


https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC8=
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC9zdGFydHNlaXRl
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC9hcnRpa2VsL2Rlci1hc3Njb21wYWN0LXRyZW5kdGFn
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC9hcnRpa2VsL2Fzc2NvbXBhY3QtZ2V3ZXJiZXN5bXBvc2l1bQ==
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC9hc3Njb21wYWN0LWluc3VyYW5jZS1maW5hbmNlLW1hc3RlcnM=
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC90dg==
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC9hcnRpa2VsL2Fzc2NvbXBhY3QtYmVyYXRlcnRhZ2UtJUUyJTgwJTkzLXNpY2hlcm4tc2llLXNpY2gtaWRkLXN0dW5kZW4=
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cDovL3d3dy5qdW5nbWFrbGVyLmF0Lw==
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC9jb250ZW50LyVDMyVCQ2Jlci11bnM=
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC9jb250ZW50L2Fzc2NvbXBhY3QtYWthZGVtaWU=
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC9rYWxlbmRlcg==
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly9ha2FkZW1pZS5hc3Njb21wYWN0LmF0L2xvZ2lu
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly9mYXEuYXNzY29tcGFjdGFrYWRlbWllLmF0Lw==
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC91c2VyL2xvZ2lu
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC91c2VyL3JlZ2lzdGVy
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuZmFjZWJvb2suY29tL2Fzc2NvbXBhY3RvZXN0ZXJyZWljaA==
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC9yc3MueG1s
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC9zdGFydHNlaXRl
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC92ZXJzaWNoZXJ1bmdlbg==
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC9maW5hbnplbg==
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC9wZXJzb25lbg==
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC9yZWNodC13aXNzZW4=
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC9zdHVkaWVu
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC9pbS1ibGlja3B1bmt0
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC9mb3J3YXJkP3BhdGg9bm9kZS81ODIx
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC91c2VyL2xvZ2luP2Rlc3RpbmF0aW9uPW5vZGUvNTgyMSUyM2NvbW1lbnQtZm9ybQ==
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC9uYWNocmljaHRlbi9hc3Njb21wYWN0LWdld2VyYmVzeW1wb3NpdW0tJUUyJTgwJTkzLWpldHp0LW5vY2gtcmFzY2gtdGVpbG5haG1lLXNpY2hlcm4=
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC9uYWNocmljaHRlbi9rdW5kZW5wb3RlbnppYWxlLW9wdGltYWwtbnV0emVuLXJlc3NvdXJjZW4tZXJrZW5uZW4tdW5kLWF1c3NjaCVDMyVCNnBmZW4=
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC9uYWNocmljaHRlbi9hc3Njb21wYWN0LWV2ZW50LWhlcmJzdC1pZGQtc3R1bmRlbi1zaWNoZXJoZWl0LXByJUMzJUE0c2Vuei1vbmxpbmUtbWl4LTA=
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC9uYWNocmljaHRlbi90b2dldGhlci1jY2Eta29vcGVyaWVydC1taXQtc2NoYWRlbi1tYW5hZ2VyY29t
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly93d3cuYXNzY29tcGFjdC5hdC9uYWNocmljaHRlbi9kYXMtZmFsc2NoZXMtYWJzdGVsbGVuLXZvbi1lLXJvbGxlcm4ta2Fubi10ZXVlci13ZXJkZW4=
https://getfireshot.com/pdf_
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly9iMTAwMWFzLmFkc3Bpcml0LmRlL2FkY2xpY2sucGhwP3R6PTE1OTg1OTcxOTM0OTE2MjUzNjgxMzk2JnBpZD00OSZraWQ9NjI0JndtaWQ9MTYyNSZ3c2lkPTMmc2lkPTEmb3JkPTE1OTg1OTcxOTMmdGFyZ2V0MT1odHRwcyUzQSUyRiUyRnd3dy5hc3Njb21wYWN0LmF0JTJGc3ltcG9zaXVtYW5tZWxkdW5n

